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ГЛАВА 2. ОСНОВНЫЕ ПАРАМЕТРЫ РЫНКА СОКОВ И ФРУКТОВОГО ПЮРЕ 

2.1 Классификация и виды соков 

 

Соки – одна из самых динамично развивающихся категорий напитков на 

потребительском рынке. 

Натуральные соки представляют собой витаминизированные напитки, которые 

изготавливаются из фруктов и овощей. Производственной технологией является 

механическое воздействие с помощью прессов, барабанных установок (в 

промышленных масштабах), соковарок и соковыжималок (в домашних условиях). 

Натуральные соки могут быть одно- (однокомпонентные, ординарные) или 

многокомпонентными (купажированными, смешанными). 

  

В целом поставляется порядка 200 тыс. т соков, из которых 95% – концентрированные. 
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Диаграмма 3. Классификация соков, нектаров и сокосодержащих напитков 

 

Таблица 3. Классификация соков, нектаров и сокосодержащих напитков и их 

характеристика 

Вид Характеристика 

Соки и нектары с 

мякотью 

Соки и нектары с мякотью – жидкие продукты с 

неудаленными взвешенными частицами мякоти, 

подвергнутые гомогенизации. Особенностью их состава 

является повышенное содержание нерастворимых сухих 

веществ (пектиновых, клетчатки, фенольных и красящих). 

Такие нектары производят только из плодов, а соки – из 

плодов и овощей, у которых клеточный сок плохо 

отделяется от мякоти или в твердых частицах мякоти 

содержатся ценные питательные вещества. К этим плодам 

относятся абрикосы, персики, слива, вишня, малина, манго 

и т.п. Соки и нектары с мякотью получают путем 

измельчения и гомогенизации съедобной части (мякоти) 

плодов и овощей, поэтому в их состав входят все 

питательные вещества мякоти, но в разбавленном виде. 
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Соки и нектары 

естественно мутные 

неосветленные жидкие продукты с мелкими взвешенными 

частицами. Эти напитки чаще всего получают 

прессованием измельченного сырья с предварительной его 

обработкой разрешенными ферментативными 

препаратами или без такой обработки. Они содержат в 

основном клеточный сок неразбавленный (у соков) и 

разбавленный (у нектаров) с небольшим содержанием 

неудаленных частиц мякоти. 

Соки и нектары с мякотью и естественно мутные при 

хранении могут расслаиваться. 

... ... 

 

 

2.2 Классификация и виды фруктового пюре 

 

 

Фруктовые пюре представляют собой однородную пюреобразную массу, 

приготовленную из свежих фруктов или ягод. После прохождения этапов термической 

обработки их стерилизуют и фасуют в асептических условиях в металлические бочки.  

 

Фруктовое пюре различается в зависимости от типа используемых фруктов и ягод. 
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ГЛАВА 3. ВНЕШНЯЯ ТОРГОВЛЯ 

2009 Соки фруктовые (включая виноградное сусло) и соки овощные, несброженные и 

не содержащие добавок спирта, с добавлением или без добавления сахара или других 

подслащивающих веществ 

3.1 Объемы и динамика импорта по ТН ВЭД в Казахстан  

3.1.1 Импорт фруктовых соков в Казахстан 

Таблица 11. Импорт фруктовых соков в разрезе стран, Казахстан 

Страны Стоимость экспорта, 

тыс. долл 

Торговый баланс Доля на рынке, 

% 

Всего 44 459 ... 100 

Россия ... ... ... 

Узбекистан ... ... ... 

... ... ... ... 
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Диаграмма 4. Динамика объемов фруктовых соков в стоимостном выражении, 

долл 

 

Диаграмма 6. Динамика цен фруктовых соков, долл 
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ГЛАВА 4. ПРОИЗВОДСТВО СОКОВ И ФРУКТОВОГО ПЮРЕ В КАЗАХСТАНЕ 

4.1 Общая характеристика рынка соков и фруктового в Казахстане 

Казахстанский рынок соков – один из стремительно развивающихся секторов 

экономики. Казахстанцы стали пить больше соков, что говорит о росте покупательной 

способности и о том, что отечественный потребитель поворачивается в сторону 

продуктов натуральных и полезных.  

 

На рынке соков существует определенная сезонность: … наступает некоторый спад.  

 

Диаграмма 17. Динамика производства соков в Казахстане, тыс. литров 

 

Источник: КС МНЭ РК 

 

Диаграмма 18. Производство соков по видам, тыс. литров 

 

Источник: КС МНЭ РК 

 

Потребность Республики Казахстан в натуральных соках почти на .. % обеспечивается 

собственным производством. Рынок Казахстана имеет производственный потенциал 

развития в виде крупных и средних предприятий. Однако, в виду сложившейся 

макроэкономической ситуацией в период с 2017 до 2020 года снижение объемов 

производства в целом по Республике составило около … %. 


